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Veranstalter:
Industrie- und Handelskammer Halle-Dessau Herr Reinhard Schroter,
stellv. Hautgeschaftsfiihrer
Netzwerkprojekt NETWORK-KMU, QFC GmbH Herr Jurgen Maiwald,
Projektleiter
Referenten:
Herr Thomas Kihne Investitionsbank Sachsen-Anhalt,
Leiter des Forderberatungszentrums, Magdeburg
Herr Holger Heyer Dresdner Factoring AG, Niederlassungsleiter
Herr Jirgen Maiwald QFC GmbH, Halle

Zur Veranstaltungseroffnung begrif3ten Herr Schréter und Herr Maiwald die anwesenden
Firmen des IHK-Bezirks Halle-Dessau.

Herr Schréter (stehend) begrii3t die Teilnehmer des Workshops

Im ersten Vortrag stellte Herr Kiihne die Produkte der Investitionsbank Sachsen-Anhalt (IB)
vor, speziell die Angebote fir mittelstandische Unternehmen. Mezzaninedarlehen werden oft
nicht als vollwertiges Finanzierungsinstrument wahrgenommen. Insbesondere die Starkung
der Eigenkapitalbasis und damit die Erh6hung der Eigenkapitalquote Uber dieses Produkt
wirken sich vorteilhaft auf die Bilanz einer Firma aus. Das haufig ausgereichte Mittelstands-



und Technologiedarlehen (MuT) wird bis zum 30.09.2007 verlangert. Damit kdnnen neben
innovativen Vorhaben auch Auftrage (vor)finanziert werden. Als notwendige Sicherheiten
werden solche anerkannt, die bei der Hausbank bereits eingetragenen sind. Diese
beschrénken sich grundsatzlich auf erkennbare Vermodgenswerte.

In der Diskussion wurden die burokratischen Hiurden der Antragsstellung thematisiert. Dabei
ist auf Vorgaben der EU, die einige Produkte unterstitzt, und das geltende Beihilferecht,
Rucksicht zu nehmen. Eigene Produkte der IB sind dagegen mit deutlich weniger Aufwand
Zu beantragen. Weitere Nachfragen an den Referenten gab es zu Details in den
Finanzierungskonditionen, u. a. der Mdglichkeit von Sondertilgungen, und den Laufzeiten der
Darlehensprodukte.

Im anschlieBenden Vortrag stellte Herr Heyer eine alternative Methode der Finanzierung vor.
Anstelle klassischer Finanzinstrumente kommt auch Factoring als eine Mdglichkeit fir KMU
in Frage. Als wesentliche Vorteile gelten dabei die zeitnahe Bereitstellung von ausreichend
Liquiditat, der Forderungsausfallschutz und die Ubernahme des Forderungs- und
Liquiditatsmanagements durch den Factor. Im Allgemeinen werden Rechnungen zu 70 bis
90 % ihres Nennbetrages gekauft. Die Restsumme wird zur Absicherung von
Rechnungsabziigen einbehalten und nach Begleichen der Gesamtrechnung vom Factor an
die Firma ausbezahlt. Auf diese Weise kann ein mittelstindisches Unternehmen grof3ere
Spielraume in der Preisgestaltung gegenuber seinen Kunden, etwa durch die Ausweitung
von Zahlungszielen, gewinnen. Dieser Weg der Finanzierung steht Firmen grundsatzlich in
allen Branchen offen. Ausnahme bildet lediglich der Bereich der Bauwirtschatft.

In einem abschlieRenden Beitrag gab Herr Maiwald Hinweise zu Beratungsleistungen,
insbesondere im Bereich betriebswirtschaftlicher Fragen, und zum Internetangebot im
Rahmen der Unterstitzungsmaglichkeiten fir KMU durch das Projekt.

Die Veranstaltung wurde aus Mitteln des Landes Sachsen-Anhalt und des Europaischen
Sozialfonds gefdrdert.



